Nostetta myyntiin ja markkinointiin!

-kehittamisohjelma Salon pk-yrityksille
13.3.—23.10.2012

Parhaiten menestyvat ne yritykset, jotka organi-
soivat myynti- ja markkinointitoimintansa niin, etta
ne palvelevat yritysta niin Kiireisina kuin hiljaisina
aikoina.

Kun haluat haastaa itsesi ja joukkueesi parhaim-
paansa, tule mukaan jo kolmannen kerran Salossa
kaynnistyvaan kehittdmisohjelmaan!

Nostetta myyntiin ja markkinointiin! —on kaytdnnonlaheinen valmennus- ja kehitta-
misohjelma kehityshaluisille yrityksille Salon alueella, jotka ovat valmiita mm. panos-
tamaan myynnin ja markkinoinnin kehittdmiseen, asiakkuuksien ja asiakassuhteiden
parempaan hallintaan ja entista parempien kauppojen saamiseen.

Aiempaan kahteen ohjelmaan osallistuneet yritykset ja ndiden avainhenkilot ovat
arvostaneet mm.

* ohjelman kaytannonlaheisyyttd, jolloin asiat on helppo vieda kaytdntoon ja hyotya
niisté heti

* keinoja vaikuttaa ja tehd& entista parempaa kauppaa

* evditd suunnitella ja hallita keskeisid asiakassuhteita ja lisata kannattavuutta

* vihjeita asiakkuuksien rakentamiseen ja niiden hoitamiseen

* uusia nékokulmia tulokselliseen myyntiin ja markkinointiin

Investointisi

Ohjelman investointi yrityksellesi on 300€ + alv 23%. Valmennuspadiviin voi osallistua
1-2 henkil6a yrityksestasi. Saat 9 pdivad kdytannonlaheista valmennusta aineistoineen ja
aamu- ja iltapaivékahveineen, yhden yrityskohtaisen analyysin yhteenvetoineen seka
valmentajien julkaisut "Kaikki on kiinni asiakkaasta” — kirjan seka ”Vapauta huippu-
myyja itsessési!”— 6 CD —aanikirjan (arvo 156€).

Nopeat sydvat hitaat - myds osallistumisessa kehittdmisohjelmaan.
Mukaan mahtuu 10 yritysta. - Haluathan olla menestyjien joukossa?
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Nostetta myyntiin ja markkinointiin!

Sisallosta

Jakso 1: 13.-14.3.2012

Asiakaslahttisen myynnin ja markkinoinnin
strateginen suunnittelu

 miten luodaan innostava yrityksen tahtotila?

* mité asiakas ostaa ja miksi?

* miten erottua myonteisesti kilpailijoista?

Jakso 2: 17.-18.4.2012

Tuottava asiakkuuksien johtaminen ja hoitaminen
kaytannossa

* miten organisoida myynti ja markkinointi?

* miten vahvistaa toivottua mielikuvaa?

* miten suunnitella, luoda ja yll&pitaa asiakkuuksia

Jakso 3: 8.-9.5.2012

Tuloksellisen myynnin asiakaskohtaamiset ja
-tydskentely kaytannossa

* miten esitell4 tuote tai palvelu myyvasti?

* miten kannattaa myyda, ettd kauppaa syntyy?
 miten kasitella hintaa ja asiakkaan vastavditteita?

Jakso 4: 29.-30.5.2012

Kohderyhmakohtaisen viestinndn ja vuorovaikutuksen
psykologiaa

* mité jokaisen on hyvé tunnistaa omassa toiminnassaan?
* miten tunnistaa eri asiakkaiden toimintatapoja?

* miten viestid niin, etta viesti menee perille?

Seurantapadiva: 23.10.2012

Sisélto sovitetaan osallistujien toiveisiin ja tarpeisiin
mm. aiempien jaksojen ja yrityskohtaisen konsultoinnin
pohjalta.

Yrityskohtainen analyysi

Ohjelmaan siséltyy myds yrityskohtainen analyysi
myynnin ja markkinoinnin nykytilasta yhteenvetoineen
ja kehittdmisideoineen.

Yrityskohtainen konsultointi

Osallistujat voivat hakea kehittamistyonsa tueksi 1-4
yrityskohtaista konsultointipdivad. Yhden konsultointipéivén
hinta on 675 euroa + alv 23%.
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Saatua palautetta aiemmista
ohjelmista

« paljon hyvéé keskustelua ja
kokemusten vaihtoa!

* meidat laitettiin itse miettimaan,
eikd tarjottu asioita valmiina

* tdmé ohjelma sai toimintaamme
vauhtial

* pidin kéytannénlaheisyydesta,
jonka ansiosta voin hyddyntéa
asioita heti

« ohjelma herétti paljon ajatuksia ja
oivalluksia

« ohjelma ylitti odotukset, tuli niin
paljon kéyttokelpoista ideaa ja
ajatuksia

* koko ohjelma oli hyva !

« yrityskohtainen analyysi oli hyva
ja antoi myos kaytannon ideoita
toimintaan

* sain monia pienié oivalluksia,
jotka ovat auttaneet kdytannon
asiakastilanteissa

* hyv4, kun joku on saanndéllisesti
”potkimassa ” liikkeelle

» ammattitaitoiset ja innostavat
vetdjat, jotka osaavat asiansa!

« paljon hyvié harjoituksia seka
ennakko- ja valitehtavia!

* tAst4 riittdd ammennettavaa
pitkaksi aikaa!

« olen kdynyt kaikenlaisia kursseja,
mutta tdmad oli kokonaisuudessaan
hyvé ja konkreettinen ohjelma ja
huomasin, ettd meilla on ihan oike-
asti paljon kehitettavaa!

Lisatietoja ja ilmoittautumiset
IImoittaudu heti ja 28.2.2011 mennessa
os. info@selinselin.fi tai
marit.makinen@yrityssalo.fi

Lisatietoja antavat

ohjelman valmentajat

Erica Selin 0400 592 918
Jarmo Selin 0500 710 376
etunimi.sukunimi@selinselin.fi



